
Ribeirão Preto, 27 de maio de 2010 - A Armo do Brasil 
participou nesta quinta-feira, 27, do primeiro seminário 
Usina&Compras sobre gestão de compras no setor 
sucroenergético. Karina Borges, diretora comercial da 
Armo, falou sobre os valores da empresa instalada em 
Ribeirão Preto-SP, abordou diferenciais como a 
diversidade de ofertas e manutenção de estoques (a Armo 
conta com mais de 10 mil itens em suprimentos para a 
indústria a pronta entrega) e, também, sobre suas 
parcerias com empresas que permitem oferecer ao 
mercado uma maior diversidade em produtos e, 
consequentemente, em preços. 
A diretora pontuou ainda sobre o desenvolvimento técnico 
que a Armo realiza com produtos das parceiras Pferd, VSM 
e Tritech, buscando oferecer soluções e ganho produtivo 
junto aos clientes. “A Armo do Brasil está sempre 

Desenvolvimento técnico e soluções com ganho produtivo 
foram alguns dos temas da Armo do Brasil no Usina&Compras 

procurando entender a necessidade dos seus clientes e busca ter proximidade com eles para entendê-los e oferecer mais 
que produtos ou serviços, mas soluções para os seus negócios”, diz a diretora.
A Armo do Brasil.  Há 13 anos no mercado, a Armo atende o segmento sucroenergético com produtos para manutenção 
industrial e serviços para recuperação de equipamentos através da divisão Armo Maxibras, operando com tecnologias 
inovadoras, como, por exemplo, a soldagem a frio, além dos serviços de conversão de cintas-lixas e desenvolvimento 
técnico de abrasivos.
Usina&Compras.  O evento Usina&Compras acontece nos dias 27 e 28 de maio no Araucária Plaza, em Ribeirão 
Preto-SP e conta com a presença de gerentes, diretores de compras e superintendentes de grandes grupos do segmento. 


